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Investidores

Negocios inovadores surgem tipi-
camente nos Estados Unidos!
Negocios inovadores tém dilicul-
dade em surgir ou ndo surgem
mesmo em Portugal! Podera exis-
tir uma resposta tipica como: os
portugueses tém menos capacida-
des, sao menos empreendedores
ou o governo nao ajuda?

A resposta € pura matematica:

1. Estas actividades, nao sendo tra-
dicionais, sdo de maior risco; 2.
Quanto maior € o risco menor € o
nimero de investidores disponi-
veis a arriscar, e Portugal jd tem
poucos; 3. A capacidade do investi-
mento de risco € proporcional a
riqueza do investidor e em Portu-
gal os investidores estio descapita-
lizados; 4. Para atrair investidores
€ necessario que 0s Mesmos per-
cebam a actividade. Um investidor
em imobilidrio tera mais dificulda-
de em investir em software, por-
que sai da sua zona de conforto.
Em novas actividades nao existe
zona de conforto ¢ os investidores
tém de fazer um crossover para
outra actividade. S6 uma pequena
percentagem de investidores tem
esta capacidade, e Portugal ja tem
poucos. Concluindo, para os negd-
cios inovadores serem implemen-
tados, € necessario uma grande
massa de investidores com bastan-
te capital, tendo em conta que s6
uma pequena percentagem ird
arriscar neste negocio nao conven-
cional, por uma ou virias razoes
acima mencionadas. E assim facil
de perceber o porqué da nossa
dificuldade ou impossibilidade em
langar novas actividades. Esta rea-
lidade torna quase impraticavel o
aparecimento em Portugal de
empresas como a Microsoft ou a
Google. Negdcios inovadores que,
por isso, nao tém concorréncia,
com enorme potencial de cresci-
mento e internacionalizagao,
necessitam de investidores que
COrTaIm riscos.
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